W[mmx@ Mﬂ@&& & plannings formulier

ANALYSE VAN DE MAAND:

Wat vier je?

Heb je je omzetdoel gehaald? ]:v/ /\/w

VUL JOUW DASHBOARD VOOR DEZE MAAND IN EN STUUR DEZE MEE MET DIT DOCUMENT.

_——

Belangrijkste reden waarom je je omzetdoel behaald hebt.
Benoem het zo concreet mogelijk!
Voldoende actie, voldoende leads, juiste kwaliteit leads, goede conversie, voldoende herhaling



Belangrijkste reden waarom je je omzetdoel niet bereikt hebt.
Benoem het zo concreet mogelijk!
Onvoldoende actie, onvoldoende leads, onjuiste kwaliteit leads, slechte conversie, onvoldoende herhaling

Wat neem je mee als leermoment naar de volgende maand?
Wat doe je volgende maand anders/beter/meer/minder/niet meer/ dubbel zo veel



Welke marketingacties heb je afgelopen maand uitgevoerd?

Wat was het doel van deze acties en is dit gelukt?
Benoem dit per actie.



Welke salesacties heb je afgelopen maand uitgevoerd?

Hoeveel verkopen wilde je met deze salesacties realiseren en is dit gelukt?
Benoem dit per actie.



/%wmuglkmmhmm&

Welke praktische doelen staan er op de planning en voor wanneer moeten deze
gerealiseerd zijn: (nieuw product ontwikkelen/nieuwe weggever/salespage maken enz.)



Welke marketingacties staan er op de planning en wat is hiervan het doel?:



Welke salesacties staan er op de planning en wat is hiervan het doel?:
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